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Grupa Murapol w 2019 r.: konsekwentny rozwéj biznesu deweloperskiego
zgodny z przyjetq strategiq rozwoju

Szeroka oferta mieszkan wraz z innowacyjnymi udogodnieniami smart home i eko,
produklty dedykowane nabywcom inwestycyjnym, a takize kampania wizerunkowa
z Ambasadorem Andrzejem Bargielem, potwierdzajgca nowe oiwarcie w zakresie
standardu dostarczanych produktéw - mijajgcy rok byt dla Grupy Murapol okresem zmian
w kierunkach wyznaczonych w przyjetej strategii rozwoju na lata 2019/2021+.

Parametry dziatalnosci operacyjnej za 11 miesiecy 2019 roku:

e 3285 umow dot. sprzedazy mieszkan, z uwzglednieniem umow rezerwacyjnych
e 4 394 mieszkania wprowadzone do sprzedazy

e 6 634 lokale w budowie na koniec listopada 2019 r.

e 612 min zt netto - wartos¢ aktywnego banku ziemi na dzien 31.11.2019r.

REPOZYCJONOWANIE OFERTY - WYZSZA JAKOSC W PRZYSTEPNEJ CENIE

We wszystkich wprowadzonych do sprzedazy od poczagtku br. inwestycjach Grupa Murapol
wdraza autorski system infrastruktury technicznej i instalacji Home Management System (HMS),
dzieki ktéremu klienci majg mozliwos¢ wyposazenia nabywanych mieszkanh w rozwigzania
smart home — Murapol Appartme, umozliwiajgce automatyczne sterowanie mediami, takze
zdalnie z kazdego miejsca na Swiecie. HMS obejmuje réwniez monitoring wizyjny czesci
wspodlnych oraz wideodomofony. Ponadto w standardzie wszystkich oferowanych od potowy
br. mieszkanh znajduje sie pakiet antysmogowy czyli unikalne filtiry z nanowtdkien, chronigce
powietrze wewngtrz lokali przed smogiem i innymi zanieczyszczeniami.

Potwierdzeniem nowej jakosci oferty Grupy Murapol jest zainicjowana w potowie br. kampania
plasujgca produkty w segmencie tzw. Affordable Premium, czyli afrakcyjnej oferty osiggalnej
w przystepnej cenie. Réwnolegle Grupa rozpoczeta wspdtprace wizerunkowq i sponsorskg
z nowym Ambasadorem, bliskim wartosciom GK Murapol — Andrzejem Bargielem, pierwszym
narciarzem, ktéry ziechat z K2. Kampania pod hastem ,MURAPOL, NAJLEPSZE MIEJSCA NA
SWIECIE” prezentuje Spotke jako dewelopera dostarczajgcego lokale dla  bardziej
wymagajgcych nabywcdw, Swiadomych ekologicznie i szukajgcych innowacyjnych
rozwigzan w mieszkaniach, ktére zapewniq im komfort, bezpieczenstwo oraz oszczednosci.

POSZERZENIE OFERTY O PRODUKTY DEDYKOWANE KLIENTOM INWESTYCYJNYM

W odpowiedzi na rosngce zainteresowanie nieruchomosciami ze strony nabywcdw
inwestycyjnych, spdtka  uruchomita we wrzedniu br. sprzedaz pierwszego projektu
deweloperskiego obejmujgcego lokale na wynajem. Inwestycja Murapol Apartamenty Praskie
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posiada atrybuty atrakcyjne z punktu widzenia inwestordow, takie jak ciekawa lokalizacja
w rozwijajgce;j sie dzielnicy Warszawy, z bogatym zapleczem handlowo-ustugowym i szybkim
dojazdem do $Srédmiescia. Oferta obejmuje 276 lokali o najczeséciej wybieranych przez klientéw
inwestycyjnych uktadach i metrazach od 25 do 50 mkw., 1-, 2- lub 3- pokojowych. Budynek
ponadtfo bedzie posiadat reprezentacyjne lobby z recepcjqg i pomieszczeniami niezbednymi
do obstugi lokatordw, miejsca parkingowe, takze w garazu podziemnym i wewnetrzny zielony
dziedziniec.

Kolejnym produktem skrojonym zgodnie z potrzebami nabywcéw inwestycyjnych,
zaoferowanym w drugiej potowie br., sq lokale ustugowe z gwarancjg najmu dostepne
w 9 inwestycjach Grupy Murapol na terenie 7 miast, m.in. Warszawy, Krakowa, Poznania czy
Gdanska. Klientom, ktérzy zdecydujg sie na zakup nieruchomosci handlowo-ustugowej z oferty
objetej gwarancjg najmu, Murapol zapewnia bezpieczenstwo statego zwrotu z inwestycii,
a dodatkowo nabywca moze zyska¢ pomoc przy pozyskaniu najemcy czy tez wykohczeniu
i aranzaciji lokalu.

WYNIKI DZIALALNOSCI OPERACYJNEJ - KONSEKWENTNA REALIZACJA STRATEGII

Od stycznia do konca listopada br. Grupa Murapol podpisata 3 285 umoéw dot. sprzedazy
mieszkan, osiggajgc wynik zblizony do ubiegtorocznego za ten sam okres, kiedy klienci
podpisali 3 301 umdw. Tym samym w ciqggu jedenastu miesiecy Spdtka zrealizowata ponad 94
proc. rocznego planu zaktadanego w strategii, wynoszgcego 3-3,5 tys. umoéw dot. sprzedazy
mieszkan. Najwiecej umdw dotyczy sprzedazy lokali z oferty Grupy Murapol w Krakowie
i Wieliczce — 552, Katowicach — 506 oraz Wroctawiu — 367.

W okresie od stycznia do konhca listopada br. Murapol zaoferowat tgcznie 4 394 lokale, wobec
3 217 udostepnionych w ofercie w analogicznym okresie ubiegtego roku, realizujgc tym samym
126 proc. zaktadanego w strategii rocznego planu na poziomie 3,5-4 tys. nowych mieszkan.
W br. Spdtka dwukrotnie, jako pierwszy deweloper w Polsce, wprowadzita do sprzedazy
réwnoczesnie pule 2 tys. mieszkan — w styczniu #Oferte2000 i we wrzesniu #Oferte2000bis.

Na koniec omawianego okresu portfel projektéw w budowie Grupy Murapol obejmowat 6 634
lokale powstajgce w 61 budynkach, w ramach 23 projektdw na terenie 13 miast. Najwiecej
mieszkan Murapol buduje obecnie w Katowicach — 1 108, Wroctawiu — 869, Poznaniu — 821,
todzi - 766 oraz Warszawie — 754.

Warto$¢ aktywnego banku ziemi Grupy Murapol na koniec listopada 2019 r. wyniosta ok. 612
min zt netto, z czego grunty o warto$ci 334 min zt stanowiqg wtasno$¢ Grupy, za$ dziatki
inwestycyjne o warto$ci 278 min zt sg zakontraktowane w formie uméw przedwstepnych.
tgcznie posiadany przez Murapol aktywny bank ziemi pozwoli na budowe blisko 18,7 tys.
mieszkan.
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- Kiedy rok temu ogtaszalismy strategie na lata 2019/2021+ wiedzielismy, ze stawiamy sobie
wysoko poprzeczke, dlatego tym bardziej cieszy nas, ze pierwszy rok jej realizacji skonczymy
zwynikami zblizonymi lub przewyzszajgcymi zatozone cele. W ciqgu 11 miesiecy
wprowadzilismy do sprzedazy blisko 4,4 tys. mieszkan, przekraczajqc znacznie zaktadany roczny
plan. Podpisalismy umowy dot. sprzedazy blisko 3,3 tys. lokali, wypracowujqgc ponad 94 proc.
zatozenia w tym zakresie. Poza parametrami kwantyfikowanymi, potozylismy nacisk na
realizacje kryteriow jakosciowych, repozycjonujgc swojg oferte w kierunku produktéow
affordable premium wprowadyzilismy do oferty lokale mieszkalne z szeregiem technologicznych
udogodnien oraz zaproponowalismy produkty dla nabywcdow inwestycyjnych. To pokazuje
konsekwentny rozwdj naszej dziatalnosci deweloperskiej zaréwno w zakresie wielkosci oferty,
jak i jej atrakcyjnosci — moéwi Nikodem lIskra, prezes zarzgdu Murapol SA. - Wypracowane,
satysfakcjonujgce dla nas efekty, pokazujg stusznos¢ obranej strategii, ktdrqg zamierzamy
konsekwentnie realizowac réowniez w nadchodzgcych latach 2020 i 2021. — dodaje Nikodem
Iskra.

Grupa Murapol jest jedng z wiodgcych firm deweloperskich od 18 lat dziatajgcg w obszarze
wielorodzinnego budownictwa mieszkaniowego. W swojej dotychczasowe] dziatalnosci Murapol
zrealizowat ok. 120 inwestycji, w ktérych powstato ok. 12,5 tys. lokali zamieszkatych przez 37 tys. osdb.
Obecna mapa inwestycji Grupy obejmuje 15 miast w Polsce, w 2 kolejnych Murapol nabyt dziatki
i przygotowuje projekty deweloperskie. W ciggu frzech kwartatéw 2019 r. Grupa sprzedata 2 640 mieszkan
wobec 2 691 w analogicznym okresie minionego roku. W catym 2018 roku mieszkania Grupy nabyto 3 560
0s6b, wobec 3 605 rok wczesniej i 3042 w 2016 r. Grupa Murapol, poza umachnianiem pozycji jedne;j
z wiodgcych firm deweloperskich, ktadzie nacisk na dziatalno$¢ pozabiznesowq. Firma angazuje sie
w inicjatywy promujace sport zardwno profesjonalny, jak i projekty propagujace aktywnos¢ fizyczng
wiéréd dzieci i mtodziezy, co zostato dostrzezone przez kapitute konkursu Responsible Business Awards,
ktéra przyznata firmie nagrode w kategorii Mecenas Sportu 2017. Grupa Murapol zostata doceniona
réwniez za swojg dziatalnos¢ deweloperskg w obszarze zielonego budownictwa, ofrzymujgc nagrode
Leading Green Building Development w konkursie ClJ Awards 2017. Spotka jest takze laureatem konkursu
Najwyzsza Jako$¢ Quality International 2019 w kategorii QI Product — Produkt Najwyzszej Jakosci —

przyznanej dla wielorodzinnych inwestycji mieszkaniowych realizowanych przez Grupe Murapol.
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